Con el objetivo de que el empresa-
rismo comunitario florezcay conello
mejore el Pais, el Centro para Puer-
to Rico (CPR) de la Fundacién Sila
Maria Calderén, el Departamento
de Desarrollo Econémico y Comer-
cio (DDEC), y la Compaiiia dye Comer-
cio y Exportacién (CCE) firmaron un
acverdo de colaboracién para la
creacién de 200 nuevos empleos y
el desarrollo de unaincubadora para
microempresas en el afio 2014.

“Nuestra meta es que en 10 afios
tengamos 2,500 microempresas fun-
cionando. Si es asi, este serd un nue-
vo Puerto Rico donde los nifios veran
a sus padres trabajando. El acver-
do convierte al CPR en catalizado-
res de la Ley 1 de Empleos Ahora.
Nos permite presentar y llevar a
microempresarios para que puedan
ser beneficiados de los incentivos de
esa ley”, explicé Calderén.

“De esta manera podemos llegar a
los microempresarios, a los que se

les hace dificil, sin la gestién de una
enfidad como el Centro, de benefi-
ciarse de esta Ley. Tal vez porque no
estdn acostumbrados a hacer estas
diligencias y el Centro les provee la
interconexion”, agregé Alberto Bacé
Bagué, secretario del DDEC.

La incubadora, llamada Acelerador
de empresas ‘comunitarias del Centro
para Puerfo Rico, tendrd como obije-
tivos formalizar las empresas comu-
nitarias a través de los permisos
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necesarios, proyecciones econémi-

cas, identificacién de fuentes de finan-

ciamiento, mentoria y estudios de
mercado. Luego se daria la profesio-
nalizacién de las mismas  mediante

los procesos operativos, medicién de
la calidad, la revisién de las proyec-

ciones y la insercién en el mercado.

La exgobernadora expresé que espe-
ra que esté lista antes de que finali-
ce el afio con un lugar fisico, asi
como con un espacio virtual, digital.

“Los Centros de Desarrollo de Nego-
cio de la CCE funcionarén como un
centro de gestién Gnica, donde los par-
ticipantes serdn referidos por el Cen-
tro para Puerio Rico y recig::én la red
de servicios que ofrece la CCE como
orientacién bdsica sobre cémo desa-
rrollar una idea, desarrollo de un plan
de negocios, cémo buscar financia-
miento, femas de administraciény recur-
sos humanos y falleres de educacién
empresarial,”, destacé Francisco Ché-
vere, director ejecutivo de la CCE. -

Generan alianzas en el desarrollo de la industria automotriz

Labanca, los mayoristas de autos
y los concesionarios siguen aunan-
do esfuerzos que repercuten en
el crecimiento y solidez de la
industria automoiriz en la Isla.

El més reciente de estos casos
lo representa la expansién del
concesionario Pepe Abad, quien
inauguré ayer sus concesiona-
rio Kia en Cayey, a un costo de
més de $1 millén y la creacién
de cerca de 20 empleos adi-
cionales, contando con el apro-
yode la marcay el financiamiento
de FirstBank.

Con la expansién a tres locales
de ventas y de servicio, el con-
cesionario Pepe Abad Auto que
comenzé con la marca Toyota,
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ahora inaugura en la Ruta Pepe.  Ipads que fienen disponible para

sidente ejecutivo de Banca de

Abad en la Carr. #1 en Cayey,
el concesionario de la marca
Kia y préximamente aiadirg el
de la marca Nissan, para lo
cual FirstBank ha asistido al con-
cesionario en su desarrollo y
financiamiento. José Abad, Jr.,
presidente de Pepe Abad Kia,
sostuvo que este nuevo conce-
sionario representa mucho mds
que venta de autos, sino toda
una experiencia que inicia des-
de saborear un rico café
hasta leer los corre-
os electrénicos
atravésde
tres
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300 ofertas por restaurante. Yalido del 2 de julio al 29 de agosto e 2013. Precio regular del Doritos® Lacos Naches es de §1 A9/ Supreme es de §2.99. P

el uso y disfrute de sus clientes.

Como parte de los ofrecimientos
innovadores del concesionario

Pepe Abad KIA también figura el -

servicio de chequeo expreso, de
alineamiento gratis y el cambio

de aceite y filiro por $19.81. Este
Glimo, en conmemeoracién del afio
de la apertura del concesionario
Pepe AE

adToyotaenel afio1981.

Por su parte, Carlos
Power, vice-
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Consumo de FirstBank, explicé
que el concesionario Pepe Abad
es miembro del programa First-
Class de FirstBank, que agrupa
a su red de concesionarios, r;s
cuales se benefician de servicios |
y alternativas de financiamiento
de primera clase. “Enre estos se
encuentra el portal eFirstClass
que permite la automatizacién e
infegracién

0s no inciuyen impuesios

total~del proceso de financia-
miento, desde la solicitud del
cliente hasta el desembolso de
cada caso. De esta manera se
obfienen decisiones al momen-
to. Es como tener el banco en las

‘instalaciones del concesionario”.

- Power fue enfdtico en la labor

de la banca para el logro de
estos esfuerzos, aclarando que
elfinanciamiento no es solo para
la compra del terreno, sino que
va desde la compra de inven-
tario hasta su linea de crédito.
Adelanié que a corfo plazo ya
tienen cinco concesionario adi-
cionales_de otras marcas que
inauguran o expanden sus ope-
raciones, financiamiento que
supera los $5 millones.




