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ARedactar una Propuesta de Negocio

AConocer los requerimientos del
programa



_Q_

A Qué Cosas Debemos Evaluar
A Capacidades y Conocimiento
Destrezas y tacto para tratar con personas
Responsabilidades
Tiempo
Recursos

caluc e

Do To To o o
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A Debemos evaluar:

A Validar nuestra idea de negocio en el
mercado

A Preguntarnos qué problema resuelve
nuestra idea de negocio

A Evaluar si sus clientes potenciales estarian
dispuestos a comprar sus productos o
Servicios



%“\e». -

cComoRedactar
unaPropuestade
Negoci®
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A Es un documento que se utiliza para explicar una idea de un
negocio.

A Comunmente se utiliza para solicitar algiin incentivo

A Se escribe en forma de ensayo. Puede estar acompafiado de
tablas, graficas y fotos

A Debe ser redactado en tercera persona, libre de errores
ortograficos



¢ CUANTAS PARTES TIENE Ui
PROPUESTA DE NEGOCIO?

Datosdel . BDES . Documentos
Negocio Financieros de Apoyo
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Portada

Tabla de Contenido
Resumen Ejecutivo
Notificacion de Aportacion
Descripcion del Negocio
Estructura y Localizacion
Descripcion de los Productos/Servit
Recursos Humanos
Analisis del Mercado
Analisis de la Competencia
Estrategia de Mercadeo



N

N
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Datoglel
Negocio
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i one inch margin
Running Head: POLLUTION IN THE ARCTIC

. 8

Running Title with page number
Effects of Pollution:
An Arctic Environmental Study
Colin Kaye

Georgetown University

.

Title, Author's name, and Affiliation
e centered and double-spaced
e Times New Roman font, size 12

To T Too o T I

Propuestade Negocio
Nombredel Negocio
Nombredel Duefno
Direccion

Teléfono
CorreoElectronico
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Table of Contents

1. Introduction

2. Game market overview

21 General market overview

2.2 Market penetration effectiveness

2.3 Blockchain and mobile games

2.4 Game market competitive environment
2.5 Mobile gaming apps profitability

2.6 Other blockchain-based games

3. Business model

Tablade Contenido

Informaen qué paginaseencuentra
cadaseccion

1
1
13

14
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Presenta un resumen de 1 pagina del contenido de su
Propuesta

Se redacta una vez haya finalizado cada seccion de su
propuesta

Debe ser presentado al principio
de su propuesta



A ¢ A qué se dedicara su negocio?

A ¢Qué tipo de organizacion legal tiene? (DBA o Corporacion)

A ;DoOnde estara ubicado?

A ¢ Quién administrara el negocio y con qué preparacion o experiencia
cuenta la persona?

A ¢Qué vendera? ¢Quién sera su suplidor principal?

A ¢ Quiénes son sus clientes potenciales?

A ¢Quién es su competidor principal y que ventaja tiene su negocio al
compararse con la competencia ?

A ¢ Cuanto usted aportara?



ALa misma debe solicitar a la Compaiiia de

Comercio y Exportacion y al Departamento de|

Trabajo y Recursos Humanos el uso y disfrute
del quiosco mediante usufructo.

A Cuantifique los recursos con los cuales usted
cuenta para desarrollar el negocio

AContemple gastos en mejoras a la propiedad

Efectivo
Mejoras al quiosco

Equipos y Herramientas

(quiosco). Estas mejoras se consideran bajo |&enario

partida de efectivo.

AEn Excel encontrara la tabla bajo la pestafa
a! L2 NI | OAs Y E

Gastos Pre-Operacionales

Total

Disponer o Valor

$

B B H BB P @ BH B H P

B H B

B B H B

Cantidad a




Son aquellas cosas que usted va aportar al negocio:

A Debera realizar una lista con el A Dinero en efectivo que usted

[&9 precio o valor actual de la poseaparael negocio
compra/gasto: A Mejorasala propiedad

A Compra de Equipos y
Herramientas

A Comprade Inventario

A Comprade Mobiliario

Aportacion Mediante Inversion Aportacionen Efectivo



A GastosPre-operacionales

A Fianzas Deposito de renta
A Seguros Responsabilidad Publica, Seguro de
[E? Propiedad, etc.

A Permisog; Licencia para Operar un Negocio
Ambulante, Curso de Inocuidad de Alimentos

A Promocion Inicial Rétulo, uniformes, opusculos,
tarjetas de presentacion, logo, diseino de pagina
web, etc.

A Servicios Profesionaled\rtista grafico, contable,
abogado, ingeniero, etc.



Ejemplosde Aportaciones

Mejorasal Quiosco- Efectivo

A Cualquier modificacion que realice al
guiosco para adaptarlo para su concepto.
Las mejoras deben ser previamente
autorizadas por el DTRH

Equiposy Herramientas

A Nevera estufa, batidoras

A Computadorasimpresorascaja
registradora etc.

&3
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Aportacioneslel Dueno

Comprade Inventario

A Agua, azUcar, cajas, piezas de ropa,
materia prima para elaborar lo que
usted vendera

Comprade Mobiliario
A Sofa o sillas de espera

Derechos Reservados: Compafia de Comercio y Exportacion



A Trasfondode la Industriac Busqueinformacionsobre qué cosasestan
pasadoenlaindustriad § NBY R A& ¢

A Nombredel negocioc ¢Comosurgioéel nombredel negocio?

{11\ A Tipo de organizacionlegal ¢ (DBAo Corporacion)para realizar una
corporaciono registrarun nombredebeir al Departamentode Estadoo

www.estadapr.gov
(DBA) Elduenoesla personaque teniendo
la capacidadegalparahacernegociossededicaa dichaactividad,a
nombre propio o utilizando un nombre comercial E} Juan del
Puebloh/n/c Supermercad®@orinquen

¢ Es una entidad con personalidad juridica
Independientea losduenos



Z{1NN

A ¢A qué se dedicara su negocio?

A ;Como vendera? (al detal, servicio, combinacion)

A ¢Cual sera el conceptoarfibiente a ofrecer/especializacion)

A ¢ Cudles son laazones para establecer este tipo de negocio ?
A ¢Qué necesidades su negocio va a satisfacer?

A ¢;Cuando comenzara operaciones?

A ¢Cuales son los dias y en que horario su negocio operara?
A ¢Qué métodos de pago aceptara?



A Describa como estara equipado el quiosco. Informe con qué
recursos usted cuenta para las mejoras al quiosco.

A ¢Donde estara ubicado en el negocio ? (Direccion Completa)

A Notifique las razones para escoger dicha localizac#n
altamente transitado, cerca de suplidores, renta razonable.

A Notifigue cuanto usted pagara (incluyendo fianza) y cuél es el
termino del alquiler. Si usted no incurrira en gastos de renta
explique las razones.

A Describa de forma breve si el alquiler incluye: utilidades,
mobiliarios, recogido de basura, seguridad, etc.



Describa como son los
productos/servicios gque usted vendera

¢, Que atributo tienen sus
productos/servicios?

¢, Qué precio tendran sus
productos/servicios?

Notifique al menos 3 suplidores y
describa qué cosas le supliran

¢, Qué garantia ofrecera a sus clientes al
adquirir sus productos/servicios? (si
aplica)
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Dueno y Empleados

A

Debe presentar un breve historial del dueno Describa los
conocimientos del dueno sobre la administracion de una
empresa.experiencidaboral,educaciony otros datosrelevantes
alaoperaciondel negocio

Describacuales son las funciones del duefio y cual sera su
compensacion

Siustedva a contratar empleados proveauna breve descripcion
de las tareas que realizaran Notifigue cuantos seran, cuantas
horastrabajarany cuantopagarapor hora.



Aportaciones Patronales

A Lasaportacionepatronalestambiénconocidascomoimpuestos
sobrela nominasongastosoperacionaleslel negocio Recuerde
contemplarestosgastosal momentode reclutarempleados

A SegurcSociak 6.20%

A Medicarec 1.45%

A Sinot(Incapacidad} 0.3%
A DesempledEstatalc 5.4%
A Desempled-ederak .6%
A Fondoc 1.75%




Servicios Profesionales
A Notificar que haranparasunegocio
A Cuéantopagaray conque frecuenciasolicitarael servicio

A Informe los requerimientosde que debe tener el contratista
Independiente

ASi usted tiene informacion de las cualificacionesde ésta
personapuedeincluirunabrevedescripcionen estaseccion



A Busca definir el
perfil del cliente

A Se analiza el
mercado en
cuanto a tamano y
potencial
economico

A ¢ Quienes son sus clientes?

A ¢ Cuantos son?

A ; Cudles son sus necesidades?

A ¢ Cuél es el gasto promedio de su
cliente para los productos/servicios
gue usted ofrece?

A ¢ Cudl es la frecuencia de compra de
su cliente potencial?



A ldentifiqgue sus competidores directos e indirectos (analice al
menos 3 competidores).
A Comience con los competidores directos y después con los
Indirectos
A Para cada competencia informe su direccion y cuales son
los puntos fuertes y débiles al ser comparados con su
modelo de negocio



A Notifigue al menos 4 estrategias de promocién durante su
primer ano de operacion

A Describa con acciones cémo usted dara a conocer su negocio

A Contemple los medios o canales de promocion. Pueden ser de
tipo tradicional (radio, prensa o television) asi como diversas
plataformas digitales (Facebook, Instagram, Twitter).
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Tablas
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NOmina
Ventas
Ingresos y Gastos

Estado Financiero Personal



A Tiene el proposito de calcular el salario mensual y las
aportaciones patronales
Ay O9QEOSftf SYyO2YyuNIXN} fF Gl of

NOMINA
Aportaciones Patronales
Costo

Descripcion del Puest Salario I-;To?aes Salario al Salario Anu Seggro Medicard Sinot Desempleq Desemple CFSE Anuall Mi?]sstgal Total Anual Sa!ario,

por Hord Mes Social Estatal Federal Aportacid . Bono + Aportacioneg
por Meq Aportacioneg
nes
$
$
$
$
$
$
$
Totales $ - - - -8 - - - $ - $ - $ - 3




ATiene el proposito de calcular
las ventas mensuales del
negocio

AEscoger de 8 a 15 productos/

servicios que tendra disponible

Ej Cartera
Pequeiia

$10.00

$25.00

20

para la venta

AAdjudique el costo y precio de
venta de cada uno

A Notifique cuantas unidades

usted estima vender al mes

Costo=Enlo que austedle sale eproductd servicio| Precio= Lo quepagaréel clientesin VU




Do o I I

llustrael comentra \sale etinero

Su objetivo es medir el desempeino operativo de la empresa en un perio
determinado

En Excel encontrar8 | a tabl a baj
Debera modificar el area sombreada de color rosado

Nombre del Negocio

FLUJO DE EFECTIVO PRO FORMA
Primeros doce meses

Mes 1 Mes 2 Mes 3 Mes 4 Mes 5 Mes 6 Mes Mes 9 Mes 10 Mes 11 Mes 12

~
<
@
7]
©

Recibos de efectivo
Ventas 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0%
Efectivo total disponible $ - 8 - 8 - 8 - 8 - 8 - 8 - $ -3 -3 -3 - 3 -3

Gastos Operacionales
Costo del Servicio 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Néminas a empleados
Aportaciones patronales 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Servicios profesionales
Cisterna de Agua
Generador Eléctrico

o
o
o
o
o
o
o
o
o
o
o
o O o
©® H B P

Servicio de Gas
Teléfono e Internet
Seguros
Mantenimiento y reparaciones
Materiales de oficina
Patente
Permisos y licencias
Cargos bancarios: Procesar Tarjetas
Mercadeo y publicidad
Renta
Gastos de Auto y Miscelaneos
Total de Gastos Operacionales 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

B|D P PP BB PP P DB P

o

PUERTO RICO

EMPRENDE
FLUJO DE EFECTIVO NETO $ -8 -8 W) 2,8 - 8 8 —~ & =5 —.$ 1.8 -8

©“



A Realizara un simulador de
los gastos operacionales
mensuales del negocio

A Estos gastos lo replicara de
forma mensual para el
primer ano (12 meses)

Gastos Operacionales

Costo del Servicio

NOominas a empleados
Aportaciones patronales
Servicios profesionales
Cisterna de Agua

Generador Eléctrico

Servicio de Gas

Teléfono e Internet

Seguros

Mantenimiento y reparaciones
Materiales de oficina

Patente

Permisos y licencias

Cargos bancarios: Procesar Tarjetas
Mercadeo y publicidad

Renta

Gastos de Auto y Miscelaneos



A Presenta los activos y
pasivos del duefio del
negocio

A Los nameros se reflejan ya
sea por su valor actuglo
balance de cancelacion.
No por pago mensual

A Su objetivo es analizar la
solvencia del individuo
guién solicita el incentivo

Nombre Completo
Estado Financiero Personal
Al 31 de octubre de 2019

Activos

Efectivo

Instrumentos mercadeables (acciones)
Cuentas de Retiro Individual (ej: IRA, KEOGH)
Planes de Retiro (ej: Gobierno, 401K)
Residencia

Terreno(s)

Vehiculo(s)

Mobiliario y enseres

Efectos personales y joyeria

Total de activos

Pasivos y Capital Neto

Cuentas a pagar:

Préstamos no garantizados (tarjetas, personales, etc.)

Préstamo vehiculo

Préstamo Estudiantil

Hipoteca por pagar
Total de Pasivos

Capital neto

Total de Pasivos y Capital Neto



&

Criteriosde
Evaluacion
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AEI Comité Evaluador podra utilizar los siguientes criterios a la
hora de evaluar una propuesta:

A Cumplimiento con requisitos del Programa, incluyendo
fechas limites;

A Viabilidad de Plan de Negocio;

A Porcentaje de desempleo en los municipios donde se
proponga la instalacion del quiosco;

A Promover e incentivar la primera experiencia de
empleo;

A Promover oportunidades de trabajoexconvictos
A Creacion o expansion de negocios;
A Creacion o mantenimiento de empleos




¢

Requisitogie
Participacion
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A Sermujer mayorde 21 afiosde edad
Todapropuestadeberaincluirlossiguientes

A Completarla Solicitudde Cualificaciory someterla mismaya sea

electronicamente a premprendeconmigo@ccer.gov en los
Centrosde Negociosde la Compaiiigunto con el resto de los
documentosgue sedetallana continuacion

A Copia de tarjeta de identificacién o pasaporte vigente

(emitida por el Gobiernode PuertoRicoy/o por el Gobierno
de losEstadogJnidosde América)

A Copiade una (1) factura de servicio de alguna utilidad o

cuenta bancariaa nombre del solicitantey de la cual surja
unadireccionresidencial



mailto:premprendeconmigo@cce.pr.gov

A Copiade estadobancarioa nombre de la empresariasolicitanteque sea
reciente y que demuestre que cuentan con algun ingreso o balance
suficienteparapoderiniciarlasoperacioneslel quiosco

A Habertomar el seminariode & t N2 LJdeSaSidlr2 Offeddb por la
Compaiiade Comercioy Exportaciono presentarevidenciade haber
tomado un taller de capacitacidonen planeso propuestade negocios
emitido por una institucion bonafide el cualno debetener masde dos
(2) anosal momentode solicitarel Programa

A Presentamunapropuestade negocioen el cualsedetallara,entre otras:
I. Descripciorde la actividadeconomicagpropuesta
li. Localizaciomlel negociopropuestoy horario
lii. Capitalparaoperarnegocio

PUERTO RICO
‘ EMPRENDE



A Certificaciorde Registrode Comercianteslel Departamentode HaciendgSURI)
A CertificaciorRecientede No DeudaContributivadel Departamentode Hacienda
I. Siescorporacionconmenosde un afiode establecidadebe
proveerla certificacionde la corporacionmasla del solicitante

A Certificacionde Radicacionde Planillasde los ultimos cinco (5) afios del Departamentode
Hacienda

I. SiesDBAcon SegurdSocialPatronaldeberapresentardeclaraciorjurada indicandoque

rinde ensuplanillapersonallosingresosde sunegocioy que no tiene deudaconel

gobierna

li. Siescorporacionconmenosde un anode establecidadeberaproveerla certificacionde la

corporacionmasla del solicitante

ii.SiesDBAo corporaciony no harendidopor algunode los tltimos cinco(5) ainosdebera
presentarel Modelo SC2781del Departamentode Haciendaconlasrazonegpor las
cualesno rindo.



A

CertificaciorRecientede Negativade Deudapor Todoslos Conceptosiel CRIM
I. Si es corporacion, con menos de un afio de establecidadebe proveer la

certificacionde la

o Io Do P>

corporacionmasla del solicitante

CertificacionActualizadade No Deudadel Seguropor Desempleoe Incapacidaddel
DTRH

CertificacionActualizadale No Deudadel SeguroChoferildel DTRH
Certificacionde Deudade la Corporaciordel Fondodel Seguradel Estado

Certificacionesde Cumplimientode la Administracionpara el Sustentode Menores
(ASUME)

I. Si es corporacion, con menos de un afo de establecida debe proveer la
certificacionde la corporacionmasla del solicitante

Si es Corporacion Certificadode Registroo de Organizaciondel Departamentode
Estado

Cualquier otra informacion razonable que solicite la Compafiiade Comercioy
Exportaciorde PR

Estascertificacionesho debentener masde 60 diasde emitidas



N 77
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Comasolicitar
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Hay dos formas para solicitar:

A A través de nuestro correo electronico
premprendeconmigo@-cce.pr.gov

A Visitando uno de nuestros dos Centros de Negocios localizados en:
San Juan Ave.Chardor# 159, Edificio New San Juan, Hato Rey

A Mayagiiez Centro Regional de Distribucion 201 Ave. Algarrobo
Suite #3 Centro Comercial Mayagtiez



%“\e». -
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Requisitosn
casodeser
seleccionada
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A Presentar evidencia de que se oriento en la Oficina de Permisos de
Municipios donde establecera el negocio y permisos basicos.

A Permiso ambulante fijo o rodante.

A Endoso de BomberasRadicacion.

A Endoso de SalugRadicacion.

A Patente Municipal.

A Registro de Comerciante y Tarjeta de Exencion en la Compra (IVU).

A Seguro de Responsabilidad Publica endosando al DTRH, cumplimiento
con las especificaciones del Contrato firmado. (evidencia de solicitud).

A Otros permisos que apliquen segiin negocio establecido y requisitos
de las oficinas de Permiso de los Municipios del Pueblo donde se
establecera.



A Si es un negocio de comida deberéa proveer:
A Certificado de Salud
A Certificado de Inocuidad de Alimentos
A Licencia de conducir vigente y licencia del vehiculo de motor registrado :
su nombre.
A Sino tiene, proveer licencia de conducir vigente y licencia del
vehiculo de motor de la persona que transportara el carreton.



A Usted tendra hasta ell O e
noviembre de 2019%ara

hacer entrega de la propuesta junto con
los documentos requeridos.
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Municipios  Temporada Huracanes
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ACCEDE AQUi

WWW.comercioyexportacion.con

ESTABLECER EXPANDIR

Firme el aiimentn en lagusntac al detal

http://www.comercioyexportacion.com/explorar/establecer/incentivos.html
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ESTABLECER

Inicio - Explorar . Establecer . Incentivos

Puerto Rico Emprende Conmigo /

Incentivos para Industrias Creativas

Establecer tu Megocio en
PR

Fasos para Establecer
Puerto Rico Innova un Negocio

Incentivos

Desarrollo Econdmico para Microempresas Comunitarias
FR Emprende Conmigo

Empleo Directo Al Centro Urbano (EDCU)
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